
SERVICEERLEBNIS IN DER 
BOLZENSCHWEISSTECHNIK. 

Weltweit steht KÖCO für sichere und wirtschaftliche Lösungen im Betonverbundbau, Stahlbau, Maschinenbau 
und Fahrzeugbau. Wir entwickeln, produzieren und vertreiben Bolzenschweißgeräte, Schweißbolzen und 
Kaltumformteile. Als mittelständisches Unternehmen und Spezialist rund um Bolzen und Bolzenschweißtechnik 
bieten wir unseren Kunden seit 70 Jahren ein breites Leistungsportfolio an Bolzenschweiß- und Verbindungstechnik. 

Zur Erweiterung unserer Exportabteilung suchen wir zum nächstmöglichen Termin einen/eine erfahrenen/e: 

EXPORT-MANAGER/IN (M/W/D) 

Ihre Aufgaben: Ihr Profil: 

 

§ Ing.-Studium, erfahrener Techniker mit 
Schwerpunkt Metall   
 

§ Vertriebserfahrung im technischen Vertrieb von 
beratungsintensiven Produkten auf 
internationalen Märkten (Metallumformung und 
Schweißgeräte) 
 

§ Internationale Reisebereitschaft 
 

§ Erfahrung im Außenhandel und Zollvorschriften 
 

§ Soziale und interkulturelle Kompetenzen, 
Eigeninitiative, bereichsübergreifende Denkweise 
(Team-Gedanke), Belastbarkeit, Zuverlässigkeit 
 

Was wir bieten: 

Wir legen größten Wert auf ein kommunikatives und respektvolles Miteinander, das durch eine offene Kultur geprägt ist. 
Als konzernzugehöriges Unternehmen ist für uns die berufliche Gleichstellung unserer Mitarbeitenden ein hohes Gut. 

Nutzen Sie die Möglichkeit, ein Fahrrad (Job-Rad) zu leasen und die für unsere Mitarbeitenden kostenfreie 
Mitgliedschaft in einem Fitnessstudio vor Ort in Anspruch zu nehmen. Bei uns haben Sie die Möglichkeit 
teilweise mobil zu arbeiten. Die Position ist mit einem Dienstwagen auch zur privaten Nutzung vorgesehen.  
 
Wenn Sie Interesse an einer anspruchsvollen Tätigkeit mit vielseitigen Aufgaben bei flachen Hierarchien haben, freuen 
wir uns auf Ihre Bewerbung. Ihre vollständigen Bewerbungsunterlagen mit Angaben zu Ihrem möglichen Eintrittstermin 
und Ihren Gehaltsvorstellungen senden Sie bitte per E-Mail an Frau Deckelmann, bewerbung@koeco.net. 
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§ Erstellung von Markt- und Wettbewerbsanalysen 
 

§ Weiterentwicklung der bestehenden und neuen 
internationalen Vertriebspartner einschl. Training  
 

§ Technische und vertriebliche Unterstützung der 
Vertriebspartner vor Ort 
 

§ Identifizierung und Entwicklung neuer Märkte und 
Aufbau von neuen Vertriebspartnern 
 

§ Entwicklung von individuellen Marktstrategien, 
Planung, Umsetzung und Koordination der daraus 
abgeleiteten Maßnahmen 
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